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Erfolgreich im Kreis Giitersloh

09 11_11 Pressemitteilung Unternehmens.Kreis.Glitersloh bei Simonswerk

,,Den Kunden zum Partner machen*
Unternehmens.Kreis.Giitersloh bei Simonswerk

Uber 50 Unternehmerinnen und Unternehmer blickten am Dienstag hinter die Fassade der
Simonswerk GmbH in Rheda-Wiedenbriick. Die pro Wirtschaft GT hatte im Rahmen der
Veranstaltungsreihe Unternehmens.Kreis.Gitersloh diesen informativen Abend organisiert.

Nach einer eindrucksvollen Betriebsbesichtigung widmeten sich die Teilnehmer des Abends dem
Erfolgsfaktor Vertrieb. Geschéftsfihrer Michael Meier berichtete, wie im Unternehmen Simonswerk
der Vertrieb aufgebaut ist. Trotz aller Organisation, die sich auch in festgelegte Vertriebsstrukturen
widerspiegelt, ist fiir Michael Meier der Vertrieb nicht statisch. ,Vertrieb heiBt fiir mich, sich immer
wieder an den Wiinschen und Problemen von Kunden zu orientieren.” So versteht sich dann auch die
Kernphilosophie des Unternehmens: ,Den Kunden zum Partner machen.*

In einem lebendigen Vortrag erganzte Philip Winkler, Inhaber des Unternehmens Winko Textilhandel
& Druck, die Ausfihrungen um die Sicht eines Jungunternehmens. Der im Januar 2009 in Rheda-
Wiedenbrick gegriindete Textilhandel beschaftigt sich mit der Veredelung von Textilien durch Druck
und Stickerei. Vertrieb ist hier Chefsache. Die Tatsache, dass bereits flinf Mitarbeiter beschaftigt
werden, zeigt, wie erfolgreich Philip Winkler sein Kundenklientel anspricht. Das sind sowohl
Endverbraucher als auch Handler und Firmenkunden.

Die gelungene Veranstaltung rundete das diesjahrige Programm der Veranstaltungsreihe
Unternehmens.Kreis.Gitersloh ab. Unternehmerinnen und Unternehmern dirfen sich schon auf die
Fortsetzung im Jahr 2010 freuen. Das neue Programm wird Anfang Januar 2010 veréffentlicht und
richtet sich an alle Unternehmerinnen und Unternehmer im Kreis Giitersloh, die an einem offenen
Austausch interessiert sind. Weitere Informationen www.pro-wirtschaft-gt.de
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Betriebsbesichtigung bei Simonswerk: Geschéftsfihrer Michael Meier (Mitte) zeigt den Teilnehmern
das Unternehmen.



